
今天你被“理财大师”忽悠了么？
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为什么永远叫不醒

那些被诈骗平台洗脑的人？

为什么那些明摆着忽悠人的项目

却让许多人中招？

这些“理财大师”

是如何让人心甘情愿上当的？

今天，我们就来深扒一下

骗子是如何利用心理学忽悠人的

1、模糊话术，心理误导

“我的工资只有 2500，别人问我收入，我说没到 2 万，我说得

没错。”

这种模糊的说辞和心理误导，是“理财大师”常用的套路。

他们把精心设计好的说辞烂熟于心，在适当的时候，偷换思维对

象、模糊概念，通过似是而非的话术，误导你付诸错误或者不理智的

行动。

如果你关心收益，就把 N 年收益，偷换成“N 次”；如果你关心

风险，就把合作意向说成实际项目；如果你关心项目前景，就把一般

业务往来夸大成战略合作......理性思维不强的人，很容易就会被带偏。



警方提醒：生活也好，工作也罢，但凡涉及金钱的事情上，我们

务必要多一份心眼，多一份理性的思考。

2、顾盼自雄，权威效应

“人微则言轻，人贵则言重”，即“权威效应”。人们总认为权威

人物的思想，行为和语言往往是正确的，服从他们的引导会使自己得

到“安全感”。

“理财大师”深谙其中精髓，所以都喜欢往自己身上套各种“高

大上”的头衔，然后以一种超然的姿态告诉你该怎么去投资理财。

面对投资者，他们言谈毫无顾忌，观点犀利，努力营造出一种运

筹帷幄的气势，为的就是争夺心理上的强势位置，让你不敢质疑他们。

面对“权威”，普通人很容易就会失去质疑能力，而失去质疑能力则

意味着失去求证真相的机会。

警方提醒：世事无绝对，“理财大师”那些稳赚不赔、微投入超

高回报的说辞，99%都是谎言。

3、煽动情绪，激发欲望

心理学研究表明，一个人情绪上头的时候，是没有理智可言的。

于是乎“理财大师”都想方设法地煽动情绪，试图使你作出错误的选

择。

常见的套路是通过持续性聊天或理财培训引发你对贫穷的焦虑

和恐慌，继而激发暴富的欲望，再把这种欲望放得很大，最后告诉你



只有参与某个理财项目才可以快速实现财富自由和逆袭人生。

他们把项目描绘的天花乱坠，让人产生谁放弃这个项目谁就是愚

蠢的念头，仿佛这就是唯一的机会，错过了就有可能穷一辈子，所以

不管用什么方式你都要先把本钱凑出来。对自己的情感掌控能力不强

的人，很容易就会被骗子煽动，活在骗子编制的梦里。

警方提醒：但凡吹嘘几千上万的本金便可通过理财实现财富自

由，年入百万千万的，一定是诈骗！

4、群体施压，从众心理

“幼儿园里有一个小朋友哭，很快全班的小朋友也跟着哭，除了

第一个小朋友，大家都不知道哭的理由。”

人们都有一种与生俱来的从众心理，这种心理很容易演变成盲

从，而盲从则往往会陷入骗局。

许多投资理财的受骗者，都是先被拉进某个“炒股群”，然后群

里的“投资小白”提出问题、咨询经验，“理财大师”侃侃而谈，热

情解答，最后大家都往群里晒各种收益截图，发表投资心得。

如果你看完这些“表演”还无动于衷，骗子就会换种方式对你进

行心理上的群体施压，让你感觉自己“不合群”，迫于压力，缺乏自

主能力的人很容易向多数人妥协，随波逐流！

警方提醒：不加入全是陌生人的“投资群”，别轻信群内“朋友”

晒出来的收益截图。一夜暴富是骗局，两夜暴富也别信。


